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 Ihre Aufgaben 

 

• Betreuung und Entwicklung der bestehenden Key Accounts 

• Akquisition neuer Projekte mit den Key Accounts 

• Erstellung von Profilen für die Key Accounts und Ableitung 
individueller Entwicklungsstrategien und Maßnahmen zur 
Geschäftsentwicklung 

• Analyse und Evaluation der Märkte, Marktanforderungen und 
Trends  

• Akquisition von Neuaufträgen 

• Führen von Vertragsverhandlungen 

• Controlling und Dokumentation der verantworteten Projekte 

 

Ihr Profil 

 

• Abgeschlossenes Studium oder vergleichbare Qualifikation 

• Berufserfahrung im Bereich Vertrieb 

• Verhandlungsgeschick auf allen Ebenen sowie im 
internationalen Umfeld 

• Verhandlungssichere Englischkenntnisse in Wort und Schrift, 
weitere Fremdsprachen wünschenswert 

• Fundierte IT-Kenntnisse 

• Hohe Affinität zu technischen Produkten und industriellen 
Prozessen  

• Strategisches sowie analytisch-konzeptionelles Arbeiten und 
Denken 

• Problemlöse- und Entscheidungsfähigkeit 

• Hohe Reisebereitschaft, insbesondere international 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Wir bei Lohmann befinden uns auf einer permanenten Reise, 

um unsere Welt ein Stück smarter zu machen. Lohmann-

koester ist Teil der Lohmann-Gruppe, die mit weltweit rund 

1.800 Mitarbeitern an 29 internationalen Standorten stets neue 

industrielle High-Tech-Klebelösungen entwickelt. Als Business 

Unit Hygiene fertigt Lohmann-koester mit Hauptsitz in 

Altendorf, Deutschland, und rund 600 Mitarbeiterinnen und 

Mitarbeitern weltweit, selbstklebende und mechanische 

Verschlusssysteme für Babywindeln und Inkontinenzprodukte 

sowie weitere Klebebänder für hygienische, medizinische und 

technische Anwendungen. Zurückblickend auf eine 

Erfolgsgeschichte von 50 Jahren, werden wir angetrieben von 

unserem Gespür für den Markt und unserem Willen, unsere 

Produkte und Prozesse kontinuierlich weiterzuentwickeln. Wir 

wollen etwas Neues aufbauen, innovativ sein und in die Zukunft 

investieren. Verbindet uns dieser Gedanke? Dann bewerben 

Sie sich bei Lohmann-koester und tragen Sie Ihren eigenen Teil 

zu unserer Geschichte bei. 

 

Wir bieten Ihnen Weiterbildungs- und Karrieremöglichkeiten, 

regelmäßige Feedbackgespsäche, Gesundheitsmanagement 

mit diversen Angeboten, mobiles Arbeiten, Altersvorsorge, 

subventionierte Kantine, Mitarbeiterangebote, 

Firmenparkplätze, kostenloses Laden von E-Autos und E-bikes 

und befinden uns in Bahnhofsnähe.  

   

Sind Sie interessiert? 

 

Dann werden Sie Teil unseres Teams und bewerben Sie sich 

direkt über www.lohmann-koester.com/karriere mit Angabe des 

Eintrittstermins und Ihrer Gehaltsvorstellung. 

 

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung! 

 

Für unsere Abteilung Vertrieb suchen wir am Standort Altendorf einen 
 

KEY-ACCOUNT MANAGER (M/W/D) 
 


